leszyty Naukowe
“ Gdaﬁskyieijzko’fy Wyzszej Tl]m 17
ISSN 2300-9055  Rocznik 2[||7

Martyna Sawicka?, Robert Piotrowski?

! Wydziat Nauk Inzynierskich, Gdanska Szkota Wyzsza
2 Wydziat Elektrotechniki i Automatyki, Politechnika Gdanska

System bazodanowy wspomagajacy gospodarke
ksiegowo-finansowa w firmie handlowej

1. Wstep

Obecnie obserwujemy okres bardzo szybkiego postepu technologicznego,
szerokiego dostepu do wielu urzadzen cyfrowych oraz mnogosci danych przetwarzanych
i przechowywanych za pomoca réznych narzgdzi komputerowych. Naleza do nich
rowniez systemy bazodanowe. Ich historie¢ mozna znalez¢ w pracy [1]. Bazy danych
sa obecne niemal w kazdej dziedzinie naszego zycia. Mozna je scharakteryzowac,
jako sposob zbierania, uporzadkowania, katalogowania, przetwarzania i przeptywu
informacji [2, 3, 7]. Czesto taczy si¢ je z wyborem oraz dostosowaniem narzedzi
komputerowych do prowadzenia dziatalno$ci zgodnie z obowigzujacymi przepisami,
a takze sprawng obstugg i usystematyzowaniem aktywnosci przy uzyciu technik
elektronicznych [8]. Bez wzgledu na rodzaj oraz sposob uzytkowania, kazda baza
danych powinna spetnia¢ podstawowe wymagania, z ktoérych najwazniejsze to:
spojnosc¢ danych, efektywne ich przetwarzanie, poprawne odzwierciedlanie zaleznosci
poszczegolnych elementow informacji oraz ochrona przed nieautoryzowanym dostepem
[3].

W artykule zaprezentowano projekt systemu bazodanowego speiniajacy
przedstawione wymagania za pomoca odpowiednich narzedzi komputerowych, ktore
tworza System Zarzadzania Bazg Danych (Data Base Management System) [4]. Zostat
on zaprojektowany i zaimplementowany w srodowisku Microsoft Access na potrzeby
nowo otwierajacej si¢ firmy handlowej z branzy tozysk.

2. Charakterystyka dzialalnos$ci firmy

Nowa firmg, dla ktorej zaprojektowano system bazodanowy, jest
przedsigbiorstwo o nazwie ,,Iwoja Firma”. Jej gtdwna dziatalnos$¢ skupia si¢ na kupnie
i sprzedazy tozysk. W pierwszej kolejnosci nastepuje zakup tozyska, od sprawdzonych
partneréw handlowych na podstawie faktury VAT. Jest na niej okre§lony numer
katalogowy lozyska, jego cecha, producent, wymiar oraz cena netto, podatek VAT
i cena brutto. Magazyn gromadzi zakupiony towar, ktory jest ewidencjonowany
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i uktadany zgodnie z rodzajem i numerem katalogowym tozyska. Kolejnym etapem
jest zaopatrzenie w towar firm produkcyjno-handlowych poprzez sprzedaz tozysk
z odpowiednig marzg. Dla kazdej sprzedazy rowniez jest wystawiana faktura VAT.
Rynek tozysk jest specyficzng branza, a zysk niejednokrotnie oparty jest na szybkiej
realizacji zlecenia, tzn. szybkim dostarczeniu produktow na potrzeby usunigcia awarii
oraz zapewnieniu dostepnosci tozysk podczas przestojow remontowych, co zapewnia
pltynnos¢ finansowa wielu firmom.

W zwiazku z planowanym otwarciem ,,Twojej Firmy”, byli pracownicy
zlikwidowanego oddziatu gdanskiego beda musieli odnalez¢ sig, nie tylko w roli
wlascicieli, ale rowniez w gaszczu dokumentacji i rozliczen z kontrahentami, klientami
i instytucjami budzetowymi. Niezbedna bedzie wiec mozliwos¢ szybkiego przegladu
danych dotyczacych zakupionych i sprzedanych produktéow oraz wystawionych,
otrzymanych i nieuregulowanych faktur.

Glownym celem zaprojektowania komputerowej bazy danych oraz jej wdrozenia
W nowo otwierajacej si¢ w firmie jest oszczedno$¢ czasu. Baza danych zostata zbudowana
i bedzie wdrozona, aby: nie dopusci¢ do powstania chaosu dokumentacyjnego, zapewnic
odpowiednie przetwarzanie danych, dokonywac automatycznych wyliczen marzy,
podatku VAT oraz ceny sprzedazy (brutto i netto), zapewni¢ sprawng i szybka obstuge
klienta, uzyska¢ mozliwos¢ relatywnego pordwnania i analizy obrotu iloSciowego
i finansowego, dotyczacego transakcji z poszczegolnymi dostawcami i odbiorcami.

3. Diagram zwiazkow encji

Relacyjne bazy danych posiadajg okreslone zaleznosci miedzy konkretnie
skatalogowanymi danymi [5, 6]. Nalezy zatem, na etapie koncepcyjnym, utworzy¢
diagram zwiazkow encji (Entity Relationship Diagram, ERD) do okreslenia obiektu
(encji), zwiazku (relacji) oraz wlasnosci (atrybutow). Graficzny model wymaga rowniez
wskazania liczebno$ci i opcjonalno$ci, poprzez okreslenie stopnia zwigzku oraz
wymagalnos$ci. Rozroznia si¢ zwiazki: jeden do jeden (1:1), jeden do wiele (1:M), wiele
do wiele (M:N). Opcjonalno$¢ zawiera nast¢pujace opcje: musi lub moze. Sposrod wielu
metod modelowania zwigzkéw encji, do dalszych prac wybrano metod¢ Martina [8].

Zgodnie z zatozeniami kompletowania, przechowywania, analizowania
i przetwarzania informacji w ,,Twojej Firmie” przygotowano diagram zwiazkéw encji
przedstawiony na rysunku 1.
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Rys. 1. Diagram zwigzkow encji
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Dzigki notacji Martina mozna odczytac zaleznosci pomiedzy poszczegdlnymi
elementami, np.: Faktura moze dotyczy¢ wielu produktow; Produkt musi dotyczyc¢,
chociaz jednej Faktury; Faktura sprzedazy musi dotyczy jednego klienta; Klient moze
mie¢ wiele faktur sprzedazy.

4. System bazodanowy

Wybor projektu relacyjnej bazy danych oraz wykorzystania oprogramowania
MS Access zostat poprzedzony szczegdtowy analizg, biorgc pod uwage rowniez
dostepnos¢ oraz popularno$¢ software’u. Podstawowymi elementami tego
oprogramowania sg: tabele — stuzace do wprowadzania i przechowywania informacji;
kwerendy — czyli zapytania do sortowania, wybierania i przetwarzania danych;
formularze — zapewniajace grafike i tatwa, czytelng obshuge przez uzytkownika;
raporty odpowiadajace za prezentacj¢ danych; makra — czyli powtarzalne polecenia
ulatwiajace korzystanie [7].

Aby mozliwe byto wykorzystanie diagramu zwigzkow encji, dla zbudowane;j
bazy danych okres$lono typy danych oraz atrybuty odpowiadajace poszczegdlnym
encjom. Klucze gltowne zostaty wskazane przez podkreslenie. Ostatecznie dla
poszczegdlnych encji uzyskano:

— Zlecenie — Id zlecenia, Nazwa firmy, NIP, Kod pocztowy, Miasto, Adres, Telefon
przedstawiciela, Adres e-mail, Strona www, Nazwa banku, Nr konta;

— Produkt — Id produktu, Nr katalogowy, Id zakupu, Producent, Nr zlecenia, Nr
faktury, Typ, Wymiar, Zalacznik, Cena zakupu netto, Vat 23%, Cena zakupu brutto,
Marza 25%, Cena sprzedazy netto, VAT, Cena sprzedazy brutto, Id sprzedazy;

— Faktura— Nr zlecenia, Id f-ry, Typ faktury, Nr faktury, Kwota brutto, Data ptatnosci,
Typ platnosci, Wystawca, Odbiorca, Optacone;

— Sprzedaz — Id sprzedazy, Id zlecenia, Nazwa firmy, Zlecenie, Data zlecenia, Data
ptatnosci, Produkt, Producent, I10$¢;

— Faktura sprzedazy — ID sprzedazy, Nazwa Firmy, Id Zlecenia, Typ faktury, Nr
faktury, Wartos¢ brutto, Data Ptatno$ci, Forma ptatnosci, Optacone, Data sprzedazy,
Warto$¢ netto, VAT;

— Zakup — Id zakupu, 1d Zlecenia, Nazwa Firmy, Zlecenie, Data zlecenia, Data
ptatnosci, Produkt, Producent, I10$¢;

— Klient — Identyfikator, Nazwa Firmy, Kod pocztowy, Miasto, Adres, NIP, Telefon
przedstawiciela, Adres e-mail, Strona www, Nazwa banku;

— Faktura zakupu — Id zlecenia, Typ faktury, Nr faktury, Warto$¢ brutto, Data
Ptatnosci, Forma ptatnosci, Optacone, Data sprzedazy, Wartos¢ netto, Nazwa
Firmy, VAT;

— Kontrahent — Identyfikator, Nazwa Firmy, Id Zakupu, NIP, Kod pocztowy, Miasto,
Adres, Telefon, Adres e-mail, Strona www, Nazwa banku, Nr konta, Nr zlecenia.

Nastepnie zaprojektowano baze¢ danych. W pierwszej kolejnosci przygotowano
7 tabel w srodowisku MS Access, zgodnie z diagramem zwiazkoéw encji (patrz
rysunek 1). Przyktadowg z nich pokazano na rysunku 2.
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0
Narwa fomy  ~| NIP - Kodpocztor -| Miasto - | Adres - Telefon prze - |Adser

+ TWOJA FIRMA 583-148-08-15 Gdasisk Chatubisskiego (050) 309-7710 twoja
|B TWOJA FIRMA 583-148-08-15 Gdassk Chatubisiskiego (050) 309-7710 twoja
|® TWOJA FIRMA 583-148-08-15 Gdassk Chatubisskiego (030) 309-7710 twoja
|# BALEX METAL SP. Z 588-113-02-99 Bolszewo Wejhesowska 1 (058) 778-4444 konta

B BALEX METAL SP. Z 588-113-02-99 Bolszewo Wejherowska 1 (058) 778-4444 konta

# BALEX METAL SP. Z 588-113-02-99 Bolszewo Wejhesowska 1 (058) 778-4444 konta

® FATRPLAY TOWAGE 586-115-63-34 Gdynia Celna 5 (058) 611-3633 wuz
| ® FAIRPLAY TOWAGE 586-115-63-34 Gdyniz Celna 5 (038) 611-3633 wuz

_ |® FATRPLAY TOWAGE 586-115-63-34 Gdynia Celna 5 (0358) 611-5633 wuz
|5l FATRPLAY TOWAGE 586-115-63-34 Gdynia Celna 5 (058) 611-5633 wuzg

# FAIRPLAY TOWAGE 586-115-63-34 Gdraia Celna 5 (058) 611-3633 wuz
|B TWOJA FIRMA 583-148-08-15 Gdassk Chatubisskiego (030) 309-7710 twoja
|# GDANSKIE ZAKEAT 583-000-16-75 Gdassk Kujawska 2 8271 sekres
|8 TWOJA FIRMA 583-148-08-15 Gdasisk Chatubisskiego (050) 309-7710 twoja
|8 GDANSKIE MEYNY ! 583-001-21-18 Gdassk Na ostrowin 1 (038) 763-4998 zamo
| REMONTOWA SHIPB 583-000-09-02 Gdadsk Swojska 8

B REMONTOWA SHIPE 583-000-09-02 Gdansk Swojska 8
|8 TWOJA FIRMA 583-148-08-15 Gdasisk Chatubisskiego (050) 309

® TWOJA FIRMA 583-148-08-15 Gdadsk Chatubisskiego (050) 309-7710 twoja

Rys. 2. Widok arkusza danych tabeli Zlecenie

W celu unikniecia btedow, przy pdzniejszym wprowadzaniu nowych rekordow,
w uzasadnionych przypadkach (m.in. dla nazw firm, kodéw pocztowych, miast,
adresow, numerow NIP, telefondéw przedstawicieli, nazw bankow, nr kont, producentow)
zastosowano maski wprowadzania, ktorych zadaniem jest prawidtowe wyswietlenie
wprowadzonych informacji. Ponadto w kilku tabelach (Zlecenie, Kontrahent, Klient) dla
pola Adres e-mail oraz Strona www wykorzystano reguty sprawdzania poprawnosci,
aby unikng¢ wprowadzenia niekompletnych danych. L.acznie zastosowano 35 masek
wprowadzania, 6 list rozwijalnych i 6 regut sprawdzania poprawnos$ci. Przyktadowa
liste rozwijalng przedstawiono na rysunku 3.

! Fzz:] mum]ﬁ Mﬂﬂum(-@ pmdun!qz qum-.

2$é¢ brut -~ | Data Platno:¢ - |Forma platn - |Oplacor - Data sprzed - | Wartosé nett

966,17 =zt 2015-05-04 przelew 7 dmi 2016-04-28 785,50 :
561,96 zt 2016-05-31 przelew 14 dm = 2016-05-17
239,32 =zt 2016-05-18 przelew 7 dm 2016-05-11
72298 zi 2016-05-27 przelew 14 dmi 2016-05-13
215,94 21 2016-05-23 przelew 7 dni |} 2016-03-16
228,61 zt 2016-05-19 przelew 14 dm 2016-05-05
47932 =1 2016-05-09 2016-05-09
|}

Rys. 3. Lista rozwijalna w tabeli Faktura zakupu

Przyktadowe wykorzystanie listy rozwijalnej pokazano na rysunku 4.

Adres e—mail| Tekst
Strona www Tekst
| Nazwa banku Tekst
Nr konta Tekst

Ogéine |

Rozmiar pola 255

Format

Maska wprowadzania

Tytut

Wartoé¢ domysina

Reguta spr. poprawnosci Is Null Or ([Like “*?@7?*.7*") And (Not Like ™[ :;]*")}

Tekst reguly spr. poprawt “Prosze wprowadzi€ adres e-mail znak @ oraz peina nazwe domeny™

Rys. 4. Reguta sprawdzania poprawnosci tabeli Zlecenie
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Dzigki takiemu rozwigzaniu, przy uzyciu niepetnego terminu otrzymano
komunikaty dla niepoprawnie wprowadzonego adresu e-mail i strony www (rysunki
5-6).

[ oK ] [ _Pomeg ]

A\ Prosze sprawdzic czy warowadzono www. “adres strony”. oraz peina domens”

o) [ pomoc ]

Rys. 6. Tekst reguty sprawdzania poprawnosci dla pola Strona www

Po przygotowaniu tabel przeksztalcono model logiczny poprzez przejécie
z diagramu zwiazkow encji (patrz rysunek 1) w relacje, przy wykorzystaniu opcji
wymuszania wiezéw integralnosci i kaskadowa aktualizacje pol pokrewnych.
Utworzone relacje przedstawia rysunek 7.

Kontrahent
Klient Faktura zakupu ‘ T identyfiator
Taentyitator ¥ T zecenia |+ Hazwa Frmy
AT Hazwo Firmy Typ faktury 16 Zakupu
| kot pociony N faktury Kod poctowy
Miasto Wartai¢ bautto Miasto
Adres. Data Pratnoici Adres
e Fotma platnoici il
Telefon przedstawiiels | Opiscone Teleon
| adres email Data spreedaty Ziap Adres e-mail
Warlo$¢ netto —— Strona wnw
Bop o o ¥ I zakupu s
Hazwa banky Nazwa Fimy Bl L e 5
1aZlecenia Nekento war e rkonts
Typ faktury b He decenia o—r
N fakdury Datadesinki _ Ity
hicec o] Oata platnoici Typ oy
Data Piatnodci Produkt ¥ Nefaktury
Foma platnoa Prociucent Korota brutto
Oplacant ke Produkt Data pltnoic
Dvta s ponercy [ ¥ 1dproduity 1 Typ platnold
Warto$¢ netto i elogter Wystawea
VAT [ 1025k Odbiorca
L Spraedat Decenie upy s
1d spraedaty S [V iazecenia Producent
¥ 14 Decenis Nz firmy Hrdlecenia 5
Nazws Fimy " i faktusy
Zlegenie Kod pocztowy ™
Data iecenia Miasto. Wymiar
Data platnoici Adres Tayanik
Produit Telefon przedstawiciela Cena zakupu netto
Progucent Adres e.mail ki
okt Strona www Cena zakupu brutto
Hazwa banky Maria 25%
Mr konta Cena sprzedazy netto
VAT
Cena spraedasy brutto.
IDsprzedaty

Rys. 7. Relacje bazy danych Twoja Firma
W bazie danych, zaprojektowanej na potrzeby ,,Twojej Firmy”, utworzono
lacznie 9 kwerend: podsumowujacych, krzyzowych i wybierajacych, réwniez
z parametrem. Przyklady kilku z nich pokazano na rysunkach 8-10.

CEIEEN G produktu [=] Nr katalogowy
Tabela: | Produkt Produkt
Sortuj:
Pokaz:
Kryteria: Like [Podaj nr katalogowy] & ™~
lub:

Rys. 8. Widok kwerendy wybierajacej z parametrem z tabeli Produkt
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Rys. 9. Wprowadzenie wartosci parametru dla kwerendy

Rys. 10. Uzyskany rezultat w widoku arkusza danych

Korzystajac z funkcjonalnosci kwerend krzyzowych uzyskano wyswietlanie
powiazania produkt — zakup oraz zlecenie — sprzedaz. Maja one na celu czytelng
projekcje liczby zakupionych i sprzedanych tozysk o danych specyfikacjach. Widok

3] Produkt Kwerenda nr katalogowy

1d produktu - |

Nr katalogowy - | Id Zakupu - |
6201 2 PPL
6201 ZZ 3 PPL
6204 15 SKF
6201 DDU 1 PPL
6201 2RSW 4 PPL
6201 9 SKF
6201 ZZ 13 SKF
6204 7 PPL
6204 27 6 PPL
6204 ZZ 14 SKF
6204 DDU 5 PPL

Producent

wyszukujacej nr katalogowy z tabeli Produkt

kwerendy krzyzowej z tabel Produkt i Zakup przedstawia rysunek 11.

Dla pelnego, tatwego, czytelnego i estetycznego zobrazowania danych
wyswietlanych przez zbudowane kwerendy oraz rekordow dla tabel faktura, zakup
oraz sprzedaz, utworzono 7 osobnych raportéw. Przyktadowy z nich przedstawiono

na rysunku 12.

) Zakup Kwerenda
Wymiar
~%L 123210
| |60x110x28
60x110x28
12632320
110x200x53
110x200053
110x200x53
140x250468
140x250x68
110x170x38
|| 110x170x38
| 20na74
| 110x170x38
100x150x39
100x150x39
123210
1263210
12¢32x10
12x32x10
2004714
2004714
| 2maTx14
2004724
15x42x13
15x42x13
1504213
15x42x13
G0x110x28

Rys. 11. Widok arkusza danych kwerendy krzyzowe;j
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7874

10,9524
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116
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10/16
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11/16
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11/16
916
1/16
816
216
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8/16
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216
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216
816
816
916
416
416

Produit
6201
2212 E1A-M
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222 EWIANC
22E1C
22223 EAW33C3
I2WEWINE
22228 EAKW33
32022 AX
32022 X-¥L
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320224
33020
330204
6201DDU
6201 2R5W
6201
620172

~ | Producent -

FAG
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PPL
SNR
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SNR

SNR
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SNR
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SNR
PPL
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SKF
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Raport wg typu faktury

Wystawca BRAMMER S.A.
Odbiorea TIWOJ4 FIRMA

Kowota brutts Data plamedici  Nr clecenia N faknury Typ plomodct

128328 20060518 1116 RS051E przslew Tdsi

Tasd 00640527 W manE prosiew 14 dni

Wystawca ORION $P. 2 0.0.
Odbiorca TWO.M FIRMA i

Kwota brutte Data plameici  Nr decenia Nr faktury  Typ platmosci

FAKTURA WM
g ey wig 117056 praeiew 7oai SPRZEDAZY |

Wystawca QUAY N / -
Odbisrca TWOJA FIRMA 1
Kwota brutse Data plameici  Nr zlecenla N foktury Typ platnoici
28818 20080519 86 FOBS2S-16  proelew 14 dni
Rys. 12. Widok Rys. 13. Formularz gtéwny —
przyktadowego raportu Menu

W projekcie zastosowano 17 formularzy, wykorzystujac réozne formanty
i makra, zapewniajace grafike i przetaczanie pomiedzy elementami bazy danych.
Na rysunku 13 przedstawiono gléwny formularz — Menu, w ktorym zastosowano
przyciski z makrami stuzacymi do nawigacji.

W formularzach Klient, Kontrahent oraz Produkt skorzystano z dodania
przyciskow uruchamiajgcych odpowiednie kwerendy. Dzigki temu w kazdej chwili
przegladania informacji mozliwe jest uruchomienie odpowiedniego wyszukania (patrz
rysunek 14).

Produkt

bl Zalyeznik
1d produken % E
't katalogowey 012z
- 5 C
Producent SKF 8202
Nt zlecenia 8/16 184
— 100924
¢ fakvury FI6/52/5-16 T
[Typ Lotysko kulkowe proste jednorstdome | . spredary nerro s
Wymiar 123510 VAT 2% @
Cena spraedaty brutto [ 261
L

Rys. 14. Widok formularza Produkt z opcjami wyszukania

Wykorzystujac modalne okno dialogowe zbudowano formularz logowania
do bazy danych ,,Twojej Firmy”. Przy zastosowaniu zestawu procedur do wykonania
okreslonych czynnosci przy logowaniu oraz wyswietlania odpowiednich komunikatéw
uzyskano wyswietlanie informacji dotyczacych prawidtowosci wprowadzonych danych
dostepu do bazy danych Twojej Firmy. W instrukcji uwzgledniono uzycie blednych
wpisow oraz brak wprowadzenia loginu i hasta. Przyktady wyswietlanych komunikatow
pokazano na rysunkach 15-17.
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WO, WOJ

1RV 1RM

Prosze zaloguj si¢ aby rozpoczaé prace w
I'wojej Firmie

Login [(——
Hasto (e

Rys. 15. Formularz logowania do Rys. 16. Widok wyswietlanego
»Iwojej Firmy” komunikatu przy wprowadzeniu

btednych danych logowania

5] Logowanie =)

Rys. 17. Widok komunikatu przy wprowadzeniu samego loginu

Catos¢ formularza logowania zostata podpicta, jako ekran powitalny dla
zbudowanej bazy danych. Dzigki temu uzyskano efekt strony startowej z powitaniem
i zabezpieczeniem jednoczes$nie.

5. Podsumowanie

W przestrzeniach roznych typow dziatalnosci gospodarczych wykorzystanie
baz danych do przechowywania i przetwarzania informacji, w czasach szybkiego
rozwoju ekonomicznego, jest uargumentowane i niemal konieczne. W artykule
przedstawiono projekt bazy danych nowo otwieranej ,,Iwojej Firmy”. Oczekuje
si¢, ze po jej wdrozeniu uniknie si¢ niepotrzebnego zametu transakcyjnego, ulatwi
przechowywanie, przegladanie i raportowanie posiadanych towaréw. Wyszukanie
wlasciwych produktow na potkach, dzigki prowadzonej ewidencji, ma réwniez
zapewni¢ sprawniejszg obstuge klienta. Firma ocenia rowniez, iz dzigki wdrozonemu
produktowi zarzadzanie obiegiem dokumentow oraz przeprowadzanie interpretacji
1 zestawien bedzie szybsze i efektywniejsze.

Przy postepujacym rozwoju ,,Twojej Firmy” planowane jest wprowadzenie
rabatu uzaleznionego od ilo$ci i obrotu finansowego zrealizowanych zlecen. Docelowo
przy wprowadzeniu odpowiednich parametrow, system bazodanowy powinien
wskazywaé¢ odpowiednig wysoko$¢ upustu. Przy rozbudowie bazy danych zaklada
si¢ mozliwo$¢ wprowadzenia ceny ewidencyjnej. W zalezno$ci od sytuacji rynkowej,
nie wyklucza si¢ rowniez wprowadzenia innych, powigzanych z branza produktow,
np. paséw napedowych, klinowych czy transmisyjnych.
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Streszczenie

Komputerowe systemy bazodanowe wykorzystywane s3 do wspomagania zarzadzania w firmach,
bez wzgledu na rodzaj prowadzonej dziatalnoéci gospodarczej. Sg to podstawowe narzedzia
komputerowe wspomagajace biezacg i przyszla dzialalno$¢ firm. W artykule zaprojektowano
i wdrozono relacyjng baze danych dla hipotetycznej firmy, zajmujacej si¢ kupnem i sprzedaza
tozysk. Baze danych zaimplementowano w srodowisku Microsoft Access.

Stowa kluczowe

diagram zwigzkdéw encji, relacyjny model danych, relacyjna baza danych, system zarzadzania
bazg danych

Database system for supporting management accounting
and financial in trading company

Abstract

A computer database systems are used to support the management in companies, regardless of
the type of business. These are the main computer tools to support current and future business
activities. In the paper was designed and implemented a relational database for a hypothetical
company, engaged in buying and selling bearings. The database was tested and implemented
in Microsoft Access environment.

Keywords

entity relationship diagram, relational data model, relational database, database management
system
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